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Joan Domedel Puig
CEO dela Suministradora
del Vallés

M. Camps R. - (@campsmanel

T 1l sabadellenc Joan Domedel és ¢l
CEO delempresa Suministradora
del Vallés, fundada el 19501 que en-
1 guany celebra 75 anys. Des de mit-
jansde 2021, I'empresaconcentralasevaacti-
vitat enuna nova seual carrerde Girona, 1735
(Gracia).

Remuntem-nos 75 anys earere. Quan i
d’on neix laidea del que avui és 1a Sumi-
nistradora? Suministradora del Vallés va
néixer I'any 1950 en una petita botiga de 70
m2 peralavendade metallsno ferrics enfor-
made perfils estandard en material de llautd,
coure i zing, entre dialtres. Posteriorment,
F'evolucio del sectorvaferqueaquesta botiga
esconvertis en una distribuidora de materi-
aleleetric per cobrirlademandad’un mercat
clarament emergent, aprofitant una excel-
lentoportunitat denegoci.

Alllarg d’aquest periode, quines hanes-
tatlesdecisions méstranscendentals per
alaSuministradora? Son varicsles fites im-
portants que han marcatlevolucio de Sumi-
nistradora del Vallés al llarg de tots aquests
anys. Vam ser pioners en disposar del primer
ordinador en una empresa per comencgar a
gestionar ¢ls processos de forma informarit-
zadaiméseficient. Tambévamdisposard'un
taller per reparar i mostrar als clients com
sinstal-lavenaires condicionats, rentadores i
rentavaixelles, Vam crear un programade vi-
atges d'incentius peraclients, totaunainno-
vacioperl'eépoca.

A nivell formatiu, vam obrir una aula de
formacio al carrer de Sarda de Sabadell, on
c¢ls nostres teenics oferien cursos als nostres
clients sobre els diferents materials i equips
que Suministradora del Vallés comercialit-
zava. 1, com a fitamés recent, podem desta-
car ¢l canvi d'ubicacio de la nostra seual car-
rer de Girona, nimero 175, de Sabadell, en
unesinstallacions de z.ooomz2ienunedifici
totalment eficienti sostenible. Aquest canvi
vapermetre tenir en unes mateixes instal-la-
cions tots elsempleatsiarees de negoci, que
anteriorment es trobaven en dos edificis se-
parats, aixicom oferirmés servei i comoditat
alsnostres clients.

Quin ha cstat ¢l secret que, malgrat Ia
competéncia del mercat, ha fet que la
companyia sigui referent a Catalunya?
Acompanvar els nostres clients, participant
en els seus projectes, amb una solucid ade-

quadaalessevesnecessitats. Flsnostrestrets
diferencials s6n la proximitat, l'especialitza-
cidilassessorament teenicambun excel-lent
equip de professionalsen cadaarca,

Amés, elfetdedisposar d'unaamplia gam-
ma de materials en estoc ens permet oferir
unasolucidintegralalsinstal-ladors.

Quins son ¢ls reptes del present i futur?
En quines linics es treballaen innovacié
isostenibilitat? Diaadiatreballemperam-
pliar el servei que oferim als clients. Estem
apostant per més digitalitzacio en tots els
Processos per aconseguir més eficienciaen
totes les arees de negoci, especialment a ni-
velllogistic.

Aquestafita també l'aconseguiremambla
formacio continua que fan tots els professio-
nalsdelacompanyia, amblobjectiu destaral

Estern apostant per
mes digitalitzacio
en tots els

Processos’

dia en novetats, innovacions, noves normati-
vesireglaments que el nostre mercatensexi-
geix. A nivell de sostenibilitar, laseu central
deSuministradora del Vallésestrobacnunes
instal-lacions que promouen l'eficienciacner-
geticaielrespecte delmediambient. Funcio-
nemambenergiarenovableamblanostrains-
tal-lacio fotovoltaica de 54 kW, disposem de
carregadors de vehicles electrics enelnostre
aparcament de clients, aprofitem el maxim
possible la llum natural, a més de comptar
amb un sistema domotic que permet con-
trolar els consums, programar I'encesaiapa-
gadadeles llums il'obertura o el tancament
deles persianes en funcid de lallum solar que
reben. Enun mercattan global, és totalment
imprescindible seguir apostant per ser més
eficients entots els processos per seguir sent
més competitius.




