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Creixenles vendes
alaFiradel Vehicle Ocasio
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entitars Segons lorganitzacio, s’han realitzat 180 operacions en tres
dies de I'esdeveniment que ha acollit prop de 5.000 visitants a Sabadell

*La fira ha tornat a demostrar
que ¢l vehicle d'ocasio generain-
teres real i capacitat de compra,
amb un visitant informat, decidit
iamb voluntat de tancar operaci-
ons en el mateix recinte”, afirma
Jaume Llop, president del Gremi
de Mobhilitat, celebrant 'acollida
de la Fira del Vehicle Ocasio Va-
lles 2026. En aquesta edicio, del
24 al 26 d'abril, es van tancar 180
vendes, prop del 60% dels vehi-
cles exposats, una xifra superi-
or a lany anterior, curiosament,
amb un dia menys, passant dels
quatre als tres dies, aixo si, amb
Fira Sabadell com a escenari con-
solidat.

4.700 visitants van recorrer els
més de 3.500 metres quadrats
d’exposicio, amb una oferta con-
centradadevehicleskmoid'oca-
sio, revisats i amb garantia. “He
vingut diverses vegades i, de fet,
aquivaig comprar el meu cotxe
actual fados o tres anys...iemva
sortir molt bé”, explicava David
Martinez, un dels assistents. En-
guany €s van reunir set conces-
sionaris, que en conjunt van pre-
sentar més de 300 vehicles imés
d’una trentena de marques del

sector. “He vingut a mirar una
mica, també perque a casa potser
esplantegen canviar de cotxe. Soc
comel primer filtre”, comentava
Martinez, resumint unade les di-
namiques més habituals delafira.

Entre passadissos, parellesifa-
milies comparaven modelsipreus
sense presses. “He vingutambla
meva fillaa tafanejar i veure opci-
ons”, explicava Marta Gareia. “No
Crec que avui comprem res, pero
ens serveix per concixer l'oferta”,
afegia, mentre valorava que els hi-
brids “poden ser una bona opcid,
totique depen de lainversio que
vulguis fer™.

L'esdeveniment destacaperun
perfil variat de compradors, amb
presencia de public jove, lamajo-
riadells interessats en lacompra
delseuprimer vehicle, i també fa-
miliesi compradors que busquen
renovar ¢l seu cotxe per adap-
tar-lo a noves necessitats d'espai
omobilitat. De fet, esvadetectar
un interes creixent per vehicles
amb distintiu ambiental, especi-
alment hibrids i elcctrics, refer-
mantla tendencia habitual als dar-
rersanys. També hi haviavisitants
ocasionals, com Jorge Cabezas,

Armbient de la Fira
aguest passat diu-
menge 26 dabril,
ultim dia de 'esdeve-
niment /v.CASTILLO

que va descobrir la fira per casu-
alitat: "Ll meu fill tenia un partit
apropipassant amb el cotxe per
davant ens ho hem trobat. Final-
ment, hemdeciditencraraferuna
volta perque estem pensant can-
viar de cotxe. Qui sap si trobem
algunacosainteressant™. Enelseu
cas, laidea era clara: “Busquem
un cotxe gran per atota la familia,
pero avui mes que res mirem”.

Entre els testimonis, des d'un
altre prisma, trobem I'Agustin
Manzano, encarregat de la food
truck de crepessituadaal’exterior
de Fira Sabadell. “El mati de diu-
menge haestatelmés mogut,amb
moltes families i parelles”, expli-
cava Manzano, que treballava per
primer cop enaquest espai.

Des del Gremi també desta-
quen que es vaampliar Mabast de
publicmésenlladelaciutatilaco-
marca, amb visitants de I'area me-
tropolitanaialtresindrets de Ca-
talunva, complint amb l'objectiu
establertdelasetzenaedicio. M¢s
enlladeles vendes, lafiraes con-
solidacomunespai per descobrir
tendencies (com laugment dels
hibrids) i per dinamitzar un sec-
tOT SCMpre enmoviment.

El Gremi de Mobi-
litat fa un balang
positiu de I'edicio
d’enguany i celebra
especialment que
s’ha assolit un
dels objectius amb
I'abast de gent de
tota Catalunya.



